
未曾有の大災害発生！

危機を乗り越えるためにこれからしなければならないこと

─震災の二次災害防止について─
3月11日に発生した東北・関東大震災は、特需が来る前に「原料の高騰」「資材の調達難」「予約のキャンセル」

「一時的な業績悪化に伴う資金調達」など、多くの経営危機をもたらしました。

早くもその危機の一部は到来しており、この危機を乗り越えなければ、多くの企業が倒産の憂き目に合うことも

予想されます。

危機を乗り越え生き残るために、どのような対策が必要か、早急な経営改善を図るには今、何をすべきか！

企業が考えなければならないことは何か！このセミナーを機に経営を根本的に見直してみてはいかがですか？

1.国・県・市はこの震災でどのような支援を行うのか

2.この危機を転機と考え、マンネリ経営から脱皮、利益を確実に出す仕組みを作る

3.経済の回復と経営上の利益回復は別物

4.３年前と同じサービス・システム・料金を続けていないか？

5.「また、来たくなる」「また、買いたくなる」を実現させる仕組みづくり

6.いくら売ったらいいのか ─損益分岐点売上と粗利益はいくら─ 等々

受講料の全額を義援⾦とし
て⽇本⾚⼗字社に寄付させ
ていただきます。

　◇東京商工会議所東京地域力連携拠点　　指導専門家

　◇事業再生研究会正会員　　　◇ＳＳＫ信託指導研究員

　株式会社　事業パートナー 　　　代表取締役　　松本　光輝

新潟テルサ

　　平成23年6月3日(金) 新潟市中央区鐘木(しゅもく)185-18　　

Tel025-281-1888　Fax025-281-1891

　　 13：00～17：00

　お申込み・お問合せ先／新潟県新潟市中央区愛宕1-3-4
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新潟中央会計
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法 人

お申し込みは、5⽉31⽇までに裏⾯に必要事項をご記⼊の上ファックスでお申し込みください。
幣社ホームページからファックス送信⽤紙をダウンロードしてお申し込みいただくこともできま
す。

TEL 025-281-6271
FAX 025 281 6281

受付１２：３０～

1名 3000円

【略歴】 ４０年にわたり飲食業を中心に会社経営。

バブル崩壊時に２５億円の個人負債を抱え、その後３年半で負債を解消する。過去の

経験を生かし中小企業経営者の最高の相談者となるべく活動を続けている。会社を３

年かけて再生させるという、独自の再生術は他に類を見ない。

【主な実績】

運送、飲食、物販、学習塾、建築、デザイン、製造、産業廃棄物処理、食品卸、ＩＴ、シ

ステム開発、内装工務店、その他
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※

※ ご記⼊いただく個⼈情報につきましては、セミナー受講申し込み伴うご連絡、受講管理の
他、今後のセミナーのご案内のために利⽤させていただきますので、予めご了解願いま
す。

お申し込みを確認次第、弊社より受講券、請求書、その他ご案内をお送りいたします。
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参加申込書

震災復興セミナー
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